
慧策集团-2025 校园招聘
【北京掌上先机网络科技有限公司】

让商业更智能

一、公司介绍

【公司业务】

慧策集团（北京掌上先机网络科技有限公司）是一家技术驱动型智能零售服务商，基

于云计算 PaaS、SaaS 模式，以一体化智能零售解决方案，帮助零售企业数字化智能化升级，

实现企业规模化发展。

公司专注于 To B 业务，为电商企业量身打造了一系列高效能产品，包括电商 ERP 订单

处理系统、WMS 仓储管理系统以及业财一体化解决方案等，这些产品不仅帮助电商企业实现

了业务流程的自动化和智能化，还大大提升了运营效率和市场竞争力。

【企业实力】

 规模庞大：成立于 2012 年，现有员工约 3000 人，海量平台对接 400+，与众多行业知

名软件、平行企业达成合作；

 全国布局：130+服务网点，覆盖 400+城市，服务辐射全国及海外市场；

 客户信赖：服务覆盖超过七十万家电商企业，包括强生、中粮、百威、蒙牛等众多世界

500 强及知名品牌；

【卓越成就】

 全球认可：连续 4 年荣登“胡润全球独角兽企业”榜单，与字节、蚂蚁、OpenAI 同列；

 雄厚资金：累计融资超 4.52 亿美元，D轮融资 3.12 亿美元，创 2021 年国内 saas 单笔

记录；

 行业领军：超过 20%线上交易通过旺店通实现订单履约，日处理订单量五千万单以上，

每发出的 3-5 个快递包裹中就有一个来自旺店通；

 荣誉加冕：阿里服务市场企业 ERP 类目首批唯一 6星级服务商、京东开放平台应用评级

首批唯一 L1 层级服务商等；



二、招聘情况

【招聘对象】

2025 届应届毕业生、2026 届实习生

【工作地点】

业务类岗位：全国多城可选（北京、天津、上海、广州、深圳、杭州、义乌、郑州、武汉、

长沙、成都、重庆、南京、苏州、无锡、嘉兴、宁波、温州、福州、合肥、厦门、泉州、中

山、佛山、东莞、汕头、嘉兴、绍兴、西安、济南、青岛、潍坊、石家庄、保定、南昌、哈

尔滨、大连、沈阳、长春等 100 多个城市，基本都有涵盖）

【招聘岗位】

软件销售工程师、软件实施工程师、财务软件实施工程师、软件售后技术支持（天津）、电

销顾问（天津）等

【薪酬福利】

全面薪酬 —— 基本工资+补贴+绩效/奖金+激励奖金+高频晋升

完善福利 —— 五险一金、带薪培训、节假日福利、团建活动、带薪年假等

长期激励 —— 优秀员工可获股票期权

【人才培养】

导师全程带教——一对一导师针对性辅导，制定详细的学习计划与任务清单（涵盖理论知识

学习、实战项目参与、技能实操演练等多个方面），定期组织交流会与经验分享会。

多维发展通道——每年 2-4 次高频晋升机会，不仅包含传统的 M/P 双向晋升路径，有机会成

为专业领域的深耕者或者管理岗位的佼佼者，更创新性地开辟了横向发展通道，优秀校招生

有机会转岗/轮岗体验不同岗位职责，锻炼综合能力，成长为具备跨领域视野和能力的复合

型人才。

三、投递方式

1、网申链接：https://huicecom.zhiye.com/Campus

2、扫码投递：

https://huicecom.zhiye.com/Campus


未来，慧策将继续秉承“简单、快乐、高效、学习、创新、共赢”的企业精神，

以科技为翼，以服务为心，不断探索电商服务的新领域和新模式，期待与更多

志同道合的伙伴携手并进，共创电商服务的美好未来！



岗位详情

2025 校招-软件销售工程师（J14882）

工作地点：全国可选

综合薪资：10-15k

【薪资福利】

无责底薪+提成+奖金+补贴+每年四次晋升、调薪机会

【岗位职责】

1、市场客户开发，结合慧策-旺店通 ERP 多元化产品，为客户提供一整套物流、配货、员工

绩效、等解決方案；

2、通过电话、上门拜访等方式深入客户生意链路，根据客户业务所处不同阶段，积极整合

资源做好客户的长期运营，为其提供相应的成长方案，帮助客户成长，实现客户价值；

3、建立良好的客情关系，促进客户间经验的分享和共同成长。

【岗位要求】

1、爱销售：2025 届应届/2026 届实习，专业不限，有销售类校园经历/实习经历、或在校、

院、系、班级、社团担任过职务者优先，没有亦可；

2、能抗压：吃苦耐劳，脚踏实地；

3、善沟通：有很强的沟通、协调、推进能力，创新学习能力强；

4、有思考：具有独立思考能力，胆大心细。

2025 校招-软件实施工程师(J14883)

工作地点：全国可选

综合薪资：10-15k



【岗位职责】

1、根据项目经理要求按计划实施项目,做好项目实施中的协调及过程反馈；

2、了解电商，零售行业，及供应链管理流程，整理用户需求，解决实施过程中出现的问题；

3、指导用户进行基础数据准备；

4、对用户，管理员等进行操作培训；

5、根据公司要求，完成项目实施文档。

【岗位要求】

1、2025 届应届生/2026 届实习生，统招本科及以上学历，理工科专业背景，计算机、物流、

电商等相关专业优先；

2、乐观开朗，具备较强的理解及表达能力、学习能力；

3、认真负责，工作积极主动，有责任心及团队合作精神；

4、能承受一定的工作压力，能接受高频出差。

2025 校招-财务软件实施工程师(J15065)

工作地点：全国可选

综合薪资：10-15k

【岗位职责】

1、对接客户使用我司产品，引导客户精细化经营，给客户带来价值；

2、项目实施工作，帮助客户进行包括但不限于系统培训/初始化配置/切换上线/监控/收尾

项目工作；

3、日常维护工作，帮助客户解决日常使用中的问题，通过挖需/客情带来一些二次增值；



4、根据团队要求，制定相关文档, 过程做好项目实施中的沟通协调、过程反馈、效果跟进

等记录；

【岗位要求】

1、2025 届应届毕业生/2026 届实习生，本科及以上学历，财务/会计类相关专业；

2、用友、金蝶财务或业财一体实施/实习经验优先；

3、财务相关专业和有过电商项目的实施经验为加分项；

4、良好的项目文档撰写能力，能熟练使用 OFFICE 办公软件；

5、乐观开朗，乐于沟通，较强的理解及表达能力；

6、有责任心及团队合作精神,积极的工作态度。。

2025 年校招-软件售后技术支持（J14884）

工作地点：天津

综合薪资：5-7k

【岗位职责】

1、搜集和受理客户对公司产品的咨询与意见；

2、记录各类客户使用的问题，并第一时间处理；

3、负责客户回访工作，开展重点客户关怀计划，了解客户需求。

【岗位要求】

1、2025 届应届生/2026 届实习生，专业不限；

2、喜欢与人沟通，乐于帮助他人解决问题，具有良好的客户服务意识；

3、有较强的学习总结能力，抗压能力强。



2025 校招-电销顾问（J14885）

工作地点：天津

综合薪资：5-10k

【岗位职责】

1、负责通过网络渠道搜集新客户的资料信息，开发新客户；

2、通过电话形式与客户进行有效沟通，了解客户需求,寻找销售合作机会，意向客户做好软

件演示；

3、维护合作客户关系，深度开发客户资源，拓展新客户；

4、负责客户的维护与管理，解答相关产品使用问题，提升客户满意度；

5、分析客户需求，总结市场、行业特征及规律，为客户提供优秀的解决方案。

【岗位要求】

1、2025 届应届生/2026 届实习生，专业不限；

2、良好沟通能力，口齿清晰，普通话流利；

3、对销售工作有较高的热情，学习能力强；

4、性格坚韧，思维敏捷，具备良好的应变能力和承压能力；

5、有敏锐的市场洞察力，有强烈的事业心、责任心和积极的工作态度；

校园大使（J15064）

【作为校园大使你将收获】

1、针对性职业规划+简历修改

2、专属活动实习证明认证

3、校招岗位绿卡：简历/招聘流程优先推进

【作为校园大使的职责】

1、 规划、建立并运营慧策集团高校社群，解答校招疑问，帮助同学们了解慧策，宣传慧

策雇主品牌;

2、推广和传播慧策校招动态，协助慧策校招组进行进校活动或与就业办老师维护链接



3、招募人才，打开简历开源渠道;

4、组织完成下届校园大使成员换届与纳新。

任职资格

1、在校大学生(25 届、26 届优先)，市场营销类、计算机类、电商/物流类等专业优先；

2、有社团联合会、学生会、班级干部管理经验者优先；

3、有其它企业校园大使经历者优先；

4、有中大型活动策划经验者优先。
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